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- ‘LE INTERVISTE DI QE

Fabiani ritorna sul mercato del gas

Il presidente di Afin a QE sui piani del gruppo (anche nelle rinnovabili).
“Non interessati a giacimenti Eni. La gas release? Poco attraente”

di Carlo Maciocco

Al tempi di Italcogim c’era riuscito: co-
prire tutta la filiera del gas, dall'upstream fi-
no alla vendita finale.

Ora Giandomenico Fabiani, ex numero
uno della societa ceduta a GdfSuez nel
2006, nonché ex presidente di Assogas, ci
riprova: “V ogliamo accorciare la filiera, ri-
tornarc sul mercato dei clienti finali, ¢ ab-
biamo gia diversi contatti in corso”, dice a
QE. Lo strumento principale di tale strate-
gia sard (QE 7/1), azienda tra i
primi 10 competitor nazionali che importa-
no gas direttamente dai Paesi produttori e
che distribuisce all’ingrosso a clienti indu-
striali € commerciali 796 milioni mc (stima
al 30 settembre 2009) in tutte le 17 aree in-
dividuate da Snam rete Gas, con un fattura-
to atteso di 300 milioni di euro.

“Costituita nel 2002 spiega Fabiani — la
societd era rimasta esclusa dall’intesa con G-
dfSdfSue su Italcogim_ Con questa abbiamo
proseguito il nostro impegno nel gas, con-
centrandoci sull'upstream. Ora vogliamo
spostarci anche a valle”.

W ¢ posscduta al 100% del
po a sua volta interamente controllato
dalla famiglia Fabiani, che nel febbraio
2008 & uscita dal Gruppo ab-
bandonando il business dell’ambiente per
focalizzarsi suﬂ'energia. Giandomenico & il
presidente del gruppo, mentre amministra-
tore delegato & Fabrizio Longa, proprio co-
lui che ha preso il posto di Fabiani alla pre-
sidenza di Assogas. Tramite
e (QE 17/7), Afin & atti-
va anche nelle rinnovabili.

Se le fonti verdi sono il futuro, il gas resta
comunque il primo amore. “Vogliamo pro-
seguire lo sviluppo anche in questo settore
— rimarca Fabiani - e valutiamo le opportu-
nitd che si presentano. Non siamo perd in-
teressati alla gara per i giacimenti messi in
vendita dall’Eni in Italia (QE 24/6), ci vo-
gliono competenze tecniche che noi non
abbiamo, non & il nostro core business”. Se-
condo indiscrezioni di stampa, alla scadenza
del 13 luglio sono pervenute 10 manifesta-
zioni di interesse da Enel, Edison, la corda-
ta Acea-Iride-Hera-Ascopiave-Enla ¢ Medi-
terranean oil, Sorgenia, Gas Plus, E.On, G-
dfSdfSue, Shell, Begas ¢ Po Vallcy. Il nome
dei Fabiani ¢ stato associato proptio a quelA
lo di quest’ultima societd, con la quale
ha pero in essere solo dei contratti

di fornitura.

C’¢ perd un’altra operazione, sempre con
protagonista ’Eni, che potrebbe interessare
Pex humero uno di Italcogim: la gas release
da 5 miliardi mc (QE 24/7). “Valuteremo
le condizioni — sottolinea a QFE — anche se
al momento ci paiono un po’ tirate, tanto
da risultare poco attraenti per gli operatori
come noi. C’¢ addirittura il rischio che si
possano compromettere i margini dei con-
tratti gia chiusi. Senza considerare che il
mercato del gas appare lungo, e per quanto
sia difficile fare previsioni, la tendenza & per
un eccesso di offerta sulla domanda”.

Fin qui il gas. Ma nella strategia di Afin
assumono sempre pitt importanza le rinno-
vabili. Attualmente Unendo e
fatturano assieme 44 milioni di euro. L'o-
bicttivo & di arrivare nel prossimo triennio a
250 milioni, grazie soprattutto a eolico e fo-
tovoltaico. Sul primo fronte, si parte dai 36
MW installati a Troja, in provincia di Fog-
gia, ma in programma ce ne sono altri 200
MW, di cui 40 MW (sempre al Sud) forse
giaa breve termine.

Nel fotovoltaico, entro il 2009 dovrebbe-
1o essere installati altri 8 MW, in aggiunta
ai 4 parchi da 1 MW ciascuno gia in eserci-
zio (QE 17/7). “In questo settore — spiega
Fabiani — copriamo tutta la catena produt-
tiva, grazie a che produce
pannelli ¢ fornisce impianti chiavi in mano.
E’ un business promettente, non solo per
gli incentivi ma anche per i prezzi calanti
del silicio. Bisogna perd essere sempre at-
tenti all’evoluzione tctcnologica, € per que-
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sto noi puntiamo molto sulla ricerca, grazie
anche a degli accordi con istituti di ricerca
quali il Politecnico di Torino e 'Universita
di Camerino”.

Un altro punto fermo della strategia nelle
fonti verdi ¢ la diversificazione. “Per questo
— aggiunge il presidente — teniamo un oc-
chio aperto su tutte le opportunitad che si
possono presentare nelle biomasse e nel mi-
ni idro”.

In questi settori, come in genere in altri
opportunamente  individuati “potremmo
anche considerare delle partnership con al-
tri soggetti”. Fabiani invece esclude I'ingres-
so di un partner nel capitale di Afin: “al
momento non ne sentiamo il bisogno, pro-
seguiamo da soli”.

Enia, 100 m.ni €
Bei per Pambiente

Nuovo finanziamento

Enla ha ottenuto dalla Bei un finanzia-
mento di 100 milioni di euro per la parziale
copertura degli investimenti previsti dal
Piano industriale dell’utility ne settore am-
biente. In particolare, il prestito sosterrd gli
investimenti per il Polo ambientale integra-
to di Parma. Si tratta del secondo finanzia-
mento ottenuto dalla Banca europea per gli
investimenti, dopo i 100 milioni stanziadi
un anno fa per lo sviluppo dell'idro.
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